Zinal Consulting GmbH
A

trainieren | beraten | coachen

WebBasedTraining ,,VVG-Reform*

Entdecken Sie interaktiv und individuell das von Grund auf neue Versicherungsvertragsrecht.

Sie lernen die zahlreichen Neuerungen des Versicherungsvertragsgesetzes 2008 (VVG) kennen und
machen Sie sich mit seiner neuen Struktur vertraut.

Sie kdnnen das Web-Based-Training (WBT) als informatives Nachschlagewerk nutzen.

Ziel dieses WBT ist, dass Sie die wesentlichen versicherungsrechtlichen Grundlagen mit ihren neuen
Inhalten beherrschen und bei lhrer beruflichen Tatigkeit wirkungsvoll einsetzen kénnen.

Das WBT umfasst ca. 169 Seiten. Lernzeit: 6 Stunden
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